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Présentation de l'éditeur
“Les Secrets de la Manipulation sur Internet”
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1.« Il existe des techniques de persuasion et de vente qui sont d’une implacable efficacité » ! PAGE 7

2.Les méthodes de ventes qui peuvent même « piéger » un vendeur aguerri ! PAGE 7

3.« L’énergie fondamentale qui anime tout être humain » --- et comment l’utiliser pour vendre beaucoup plus
! PAGE 7

4.« En apprenant à l’…, vous pouvez faire EXPLOSER VOS VENTES » ! PAGE 7

5.Ce qui se cache toujours derrière toute la gamme des émotions et des motivations qui poussent –
irrésistiblement – à l’achat ! PAGE 7

6.Les lois fondamentales que tous les vendeurs doivent connaître --- et qui vous permettront de – presque – «
téléguider » vos prospects vers l’achat ! PAGE 7

7.Ce qui vous permettra de contrer n’importe quelle objection à l’achat --- il suffit de savoir jouer avec ça :
PAGE 7 !

8.Ce qui vous garanti à 100 % de faire exploser le chiffre d’affaires de vos sites Internet commerciaux !
PAGE 7

9.« Le web vous permet de pousser beaucoup plus loi ces techniques de persuasion qui viennent de la nuit
des temps » Comment ? PAGE 8

10.« Nouvelles stratégies de vente d’une redoutable efficacité » exclusivement pour le web ! PAGE 8

11.Les stratégies « interdites » qui ne permettent plus à vos clients de dire NON ! PAGE 8

12.« Elles dopent tellement vos ventes qu’elles vous donnent un avantage presque injuste sur vos concurrents
ET vos prospects » ! PAGE 8

13.Comment attirer et persuader LOGIQUEMENT vos prospects ? En utilisant les bons … ! PAGE 9

14.Qui prends la décision d’appuyer sur le bouton « j’achète » --- et comment l’aider à ne pas résister à la
tentation ? PAGE 9

15.« Vous pouvez mettre H… de votre côté pour être 100 % persuasif ! » PAGE 9

16.« Stratégies de base pour attirer les clients dans vos filets » ! PAGE 10



17.Pourquoi le web vous mets immédiatement en avance sur vos concurrents « traditionnels » ? PAGE 10

18.« Il y a bien des façons d’aller chercher des clients sur le web » Lesquelles ? PAGE 10

19.Découvrez les 4 stratégies de prospections sur le web – passives, directes, actives et interactives ! PAGE
10

20.« Transformez votre site d’achat en centre d’amusement interactif » Comment ? PAGE 12

21.Comment appliquer le secret de Salvador Dali pour avoir du succès --- sur le web ? PAGE 12

22.Pour beaucoup de vos clients – les courses sont une vraie corvée – comment rendre cette corvée 100 fois
plus agréable ? PAGE 12

23.Les attraits que vous devez absolument ajouter à vos sites web de vente --- pour que vos prospects y
restent et achètent ! PAGE 12

24.Les 3 préoccupations principales d’une personne qui achète sur Internet --- et comment y répondre !
PAGE 13

25.Faites ceci (PAGE 13) pour vos clients sur Internet « et soyez-en sûr : il reviendra…et achètera ! »

26.« Comment faire pour que vos visiteurs s’amusent en visitant votre site » ? PAGE 13

27.Ce que vous ne devez jamais essayer de faire lors de la première visite d’un client Internet --- et il
achètera ! PAGE 13

28.L’impression que vous devez impérativement donner à vos visiteurs sur votre site web --- et vous
exploserez vos ventes ! PAGE 13

29.Comment créer un environnement ludique, chaleureux et coloré sur votre site de vente --- sans ralentir la
navigation ? PAGE 14

30.Ce qui joue un très grand rôle pour attirer ou persuader les prospects au niveau conscient et inconscient !
PAGE 14

31.Comment « rendre la consultation de votre site bien plus agréable et retenir les prospects » ? PAGE 14

32.Un excellent moyen de maximiser l’impact de votre message – et de persuader un prospect au niveau
inconscient ! PAGE 14

33.Ce que vous devez absolument savoir sur le PLAISIR et les différentes manières d’en donner à vos
prospects sur Internet ! PAGE 15

34.« Les gens aiment avoir de bonnes informations tout en se distrayant » --- comment surfer sur cette vague
majeure de l’Internet ? PAGE 15 Présentation de l'éditeur
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