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Présentation de l'éditeur
Ce guide vous donne la méthode ETAPE PAR ETAPE pour écrire un article de blog qui attire du trafic et qui
VEND.
Est-ce que vous vous posez ces questions:
Quand je parle d'un produit dans un article, pourquoi est-ce que personne ne l'achète?
Comment je fais pour rentabiliser mon blog autrement qu'en mettant des publicités ou en donnant les
avantages de produits?
Comment générer du trafic d'acheteurs et obtenir des ventes plutôt que chercher à optimiser 20 articles
pourris sur mon blog?

Si c'est le cas, ce guide est pour vous.

Voyez-vous, un article n'est PAS une page de vente. Sur un blog, les lecteurs n'aiment pas lire des publicités
de 500 mots.
Ils pensent immédiatement que le blogueur ne cherche qu'à vendre.
Et si les gens adorent acheter, ils DETESTENT qu'on leur vende quelque chose.

Alors?
Le blog est il un endroit où on ne peut qu'essayer de récolter des abonnés?
Absolument pas.
On peut vendre avec un article de blog. Evidemment, ce n'est pas votre article habituel. Ce n'est pas "écrire
un article de qualité", pour ceux qui veulent une solution rapide avec des articles directs et efficaces pour
obtenir des abonnés ou du partage sur les réseaux sociaux.

Pour vendre avec un article, il ne faut surtout pas écrire une page de pub, ni un simple avis...

Il existe un modèle d'article hybride.
Un article hautement informatif qui attire du trafic, et dans lequel on intègre des techniques commerciales
subtiles qui transforment les lecteurs en acheteurs sans même qu'ils s'en rendent compte.

En d'autres termes: votre lecteur devient un acheteur sans même réaliser qu'il vient de lire un texte de vente
ultra efficace.

Attention: ce n'est pas de la manipulation. La manipulation, c'est quand il y a tromperie. Ici, vous allez
vraiment fournir de la valeur à votre lecteur, tout en vendant le produit.

Si vous suivez cette méthode, je vous garantis de nombreux clics vers la page de vente du produit.

Ce que je vous donne ici, c'est un plan simple et détaillé, toutes les étapes à suivre pour produire un article
qui génère du trafic par sa qualité et des ventes par sa technique.
Cette formule est ultra simple à suivre: vous n'avez littéralement qu'à écrire 1 à 3 phrases pour chaque étape.

Attention: vous n'écrirez pas ces articles en quelques minutes. Une bonne heure est nécessaire, mais vous
verrez que ça vaut largement le coup.



-------------------------------------
Les guides "Expert en 30 minutes" sont des livrets courts sur des sujets précis et ciblés.
Leur objectif est de vous donner les informations que vous recherchez et les méthodes concrètes dont vous
avez BESOIN pour résoudre les difficultés que vous rencontrez.
Que vous soyez blogueur débutant, vendeur de vos produits ou en affiliation, entrepreneur désirant vous
développer sur l'internet, vous aurez besoin des réponses concrètes de ces guides.

Ces rapports sont petits en taille mais leur contenu est de grande valeur. Un peu comme une carte au trésor:
une simple feuille de papier qui vaut en fait des millions! Présentation de l'éditeur
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